Kommersiella avtal - grunden
for trygga affarsrelationer

I naringslivet ar kommersiella avtal inte bara juridiska
dokument — de ar verktyg for att bygga tillit, strukturera
samarbeten och minimera risker. Ett valformulerat avtal kan
vara skillnaden mellan framgang och konflikt.

Vad ar ett kommersiellt avtal?

Ett kommersiellt avtal ar en oOverenskommelse mellan tva eller
flera parter inom en affarsverksamhet. Det kan réra allt fran
kop och forsaljning till samarbete, licensiering, distribution
eller investeringar. Avtalet reglerar parternas rattigheter
och skyldigheter, och fungerar som en juridisk sakerhetslina
om nagot gar fel.

Vanliga typer av kommersiella avtal

» Kopeavtal — reglerar forsaljning av varor eller
tjanster.

= Samarbetsavtal — definierar ansvar och mal i gemensamma
projekt.

»Licensavtal — ger ratt att anvanda immateriella
tillgangar.

= Sekretessavtal (NDA) — skyddar kanslig information.

= Serviceavtal (SLA) — faststdller servicenivaer och

kompensation vid brister.
» Aktieagaravtal — styr relationen mellan delagare i ett
bolag.

Juridiska grunder i Sverige
Kommersiella avtal i Sverige styrs framst av:

= Avtalslagen (1915:218) — reglerar hur avtal ingas och
blir bindande.
 Koplagen (1990:931) — galler vid kop mellan foretag.
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- Skadestandslagen — hanterar ansvar vid avtalsbrott.
= Rédntelagen — reglerar drojsmalsranta vid sen betalning.

Dessa lagar ar ofta dispositiva, vilket innebar att parterna
kan avtala om annat — men det kraver tydlighet och juridisk
precision.

Varfor ar kommersiella avtal viktiga?

» Riskminimering: Tydliga villkor minskar risken for
missférstand och tvister.

 Bevisvarde: Ett skriftligt avtal fungerar som bevis vid
konflikt.

« Affarsstruktur: Avtalet ger ramar for samarbete,
leverans, betalning och ansvar.

 Fortroende: Ett professionellt avtal signalerar
seriositet och respekt.

Viktiga komponenter i ett kommersiellt avtal

= Parternas identitet och kontaktuppgifter.
 Avtalets syfte och omfattning.

» Leverans- och betalningsvillkor.

= Ansvarsbegransningar och garantier.

» Sekretessklausuler.

= Tvistlosning (domstol eller skiljeforfarande).
= Force majeure-klausul.

= Avtalstid och uppsagningsvillkor.

Vanliga misstag som bor undvikas

= Vaga formuleringar som “inom rimlig tid”.

= Avsaknad av tvistlosningsklausul.

» Otydliga ansvarsfordelningar.

= Hanvisningar till bilagor som inte bifogats.
 Muntliga loften utan skriftlig bekraftelse.

Tips for battre avtal

= Anpassa avtalet efter affarens specifika behov.



= Anvand juridisk expertis vid komplexa avtal.
 Dokumentera alla andringar skriftligen.
= Se Over avtalet regelbundet vid langre samarbeten.

Ett kommersiellt avtal ar inte bara ett juridiskt dokument -
det ar ett strategiskt verktyg for att skapa trygghet,
tydlighet och langsiktiga affarsrelationer. Genom att anlita
en skicklig advokat som upprattar avtalet kan du undvika dyra
misstag och bygga starkare partnerskap.

INTER:s advokater har gedigen erfarenhet av att skraddarsy
léosningar bade vid avtalsforhandlingar och nar kommersiella
avtal ska utformas.



